SONIA CANTARELLI - CONFIMI INDUSTRIA CREMONA
«Si apre una fase completamente nuova
Enorme e vitale mercato di sbocco»

residente Canta-
relli, gli accordi di
libers scambio
VENZOND SPesso
progettati su scala
macroeconomica.
Dal punto di vista delle pic-
cole e medie imprese cremo-
nesi, quali sono i rischi di una
maggiore esposizione com-
petitiva per 7
«La firma dell'accorde di libero
scambio tra Unione Europea e
India, dopo un negoziato dura-
to quasi vent'anni, rappresen-
ta un passaggio strategico di
portata storica per il commer-
cio internazionale e per il posi-
zionamento delle imprese eu-
ropee nel mercato indiano. L'in-
tesa masce in un contesto glo-
bale caratterizzato da riallinea-
menti geopolitici, dalla neces-
sitd di diversificare le catene di
approvvigionamento e da una
crescente competizione tra
grandi aree economiche. L'ln-
dia non & soltanto un mercato
emergente, ma & una delle eco-
nomie con la pii alta crescita al
mondo, una classe media in fior-
te espansione, un'elevata do-
manda di tecnologia, bend indu-
striali e servizi avanzati. Con
una popolazione di circa 1,4 mi-
liardi di persone e una crescita
economica che la pone gia come
guarta economia mondiale,
avendo superato di recente il
Giappone, I'India rappresenta
un enorme mercato per il futu-
ro delle esportazioni LLE. L'lInio-
ne Europea rappresenta per I'In-

dia un partner commerciale sta-
hile, tecnologicamente avanza-
to e in grado di accompagnarla
nel percorso di modernizzazio-
ne industriale, offrendole an-
che I'accesso al proprio merca-
to. Tale accordo diventera
un'importante leva strategica
per linternazionalizzazione, per
gli investimenti produttivi e per
lo sviluppo di partnership in-
dustriali. Per le aziende italiane,
tale accordo apre una fase com-
pletamente nuova: molti setto-
ri, che in passato hanno guarda-
to al mercato indiano con inte-
resse, ma senza attivarsi a cau-
sa di barriere tariffarie elevate,
complessitd regolatorie e incer-
texza giuridica, ora si trovano
davanti ad un quadro pil acces-
sibile e strutturato, che aiutera
le imprese italiane a rivalutare
tali decisioni. Detto questo, se
da un lato I'accordo di libero
scambio [LE.-India offre oppor-
tunita di crescita, dallaltra ri-
mangono alcune criticita che
impattano in particolare sulle
PMI. Basti pensare che se i da-
zi vengono abbattuti [fino al 90-
95 per cento nel medio perio-
do), restanoin vigore comples-
ze harriere non tariffarie come
certificazioni e restrizioni nor-
mative. 5i tratta di aspetti che le
grandi imprese sono in grado
di gestire, potendo contare su
risorse legali e finanziarie, men-
tre per le PMI si traducono in
ulteriori oneri, che si aggiungo-
no a quelli gia in essere, rap-
presentando spesso un ostaco-

lo insormontabile. Inoltre, I"ac-
cordo avvantaggia soprattutto i
settori ad alta intensita di capi-
tale, dominati spesso da grandi
gruppi, mentre rimangono
esclusi alcuni settord, limitan-
do in particolare le reali oppor-
tunitad per piccole realta soprat-
tutto del settore agroalimenta-
re. Tra le potenziali criticita
maggiori, poi, vi & quella della
coOncorrenza  asimmetrica:
I'apertura del mercato U.E. faci-
litera I'importazione di prodot-
ti indiani a basso costo [tessile,
acciain], esponendo le PMI ma-
nifatturiere europee a una con-
correnza basata su costi di pro-
duzione significativamente infe-
riori. Esiste, inoltre, una critica
riguardante la mancanza di stu-
di aggiornati sugli impatti na-
zionali a livello occupazionale
e sociale. Nello specifico, setto-
ri, formalmente protett, potreh-
bero subire pressioni indirette
dalla concorrenza di prodotti
trasformati indiani.

Anche gquando i dazi si ridu-
cono, restano barriere nor-
mative, standard tecnici e co-
sti di conformita. Le PMI han-
no oggi gli strumenti finan-
ziari, organizzativi e cultura-
li per affrontare un mercato
come quelle indiano, o ser-
vono politiche di accompa-
gnamento pid mirate?

«La riduzione dei dazi non eli-
mina le barriere non tariffarie
[(normative, standard tecnici,
certificazioni) che spesso costi-

tuiscono 'ostacole maggiore
per I'export verso mercati com-
plessi come I'India. Molte PMI
italiane, sebbene dinamiche, ne-
cessitano di politiche di accom-
pagnamento pitt mirate [servi-
zi legali/doganali, supporto nor-
mativa) per affrontare i costi di
conformita. Gia oggi i pesanti
oneri burocratici rappresenta-
no per le piccole @ medie im-
prese un freno importante alla
competitivitd e sono causa di
un persistente aumento dei co-
sti. Laccordo UE-India pud di-
ventare un‘opportunita anche
per loro, qualora sia supporta-
ta I'attivita di consulenza/af-
flancamento, necessaria per af-
frontare le complessita com-
merciali e normative insite
nell'approcciarsi ad un merca-
to come quello indianos.

Pudun accordo di questa por-
tata diventare un"opportuni-
ta reale? E quale ruolo pud

OSTACOLI

«Abbattuti

I dazi, restano
complesse
barriere non
tariffarie come
certificazioni

e restrizioni
normative»

avere un‘associazione come
Confimi Industria Cremona
nel trasformare un grande ac-
cordo internazionale in occa-
sioni concrete, misurahbili e
sostenibili per le imprese del
territorio?
«Potrebbe diventare assoluta-
mente un’'opportunita reale, te-
nendo conto di tutti gli elemen-
ti in gioco fin qui descritti. L'as-
sociazione agisce come ponte,
rappresentando sia gli interes-
si delle PMI, che supportando-
le nel percorso di internaziona-
lizzazione, attraverso analisi di
mercato, accompagnamento
strategico ed affiancamento
nell'affrontare il complesso gua-
dro normativo e tutto cid che é
legato alle procedure di espor-
tazione. Inoltre, I'Associazione
ha la possibilitd di mettere in
rete tra loro le Aziende, favo-
rende partnership e collabora-
zioni per approcciarsi in modo
piil consapevole e strategico a
questo mercato, che apre im-
portanti prospettive nel pros-
simo futuros.
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